OPROGRAMOWANIE Jak wybraé system ERP

Elastycznosc i mozliwos¢ rozbudowy to podstawa

Wyb6ér zintegrowanego
systemu do zarzadzania
przedsigbiorstwem ma cze-
sto znaczacy wplyw na
funkcjonowanie firmy i jej
dalszy rozwéj. Jak zatem
znalez¢ program, ktéry rze-
czywiscie usprawni prace?
Trudno dzi§ wyobrazié¢ sobie
nowoczesng, preznie dziala-
jaca firme, ktéra nie korzy-
stalaby z systemu wspoma-
gajacego zarzgdzanie. Do-
stepne na rynku systemy kla-
sy ERP oferuja podobng
funkcjonalno§é, czyli obslu-
ge dzialu handlowego, pro-
dukeji, ksiegowosci, kadr
i plac, przynajmniej w pod-
stawowe]j wersji. Dlatego dla
wielu przedsigbiorstw, ktére
wdrozenie majg juz za soba,
glownym kryterium wyboru
byla mozliwosé dostosowa-
nia aplikacji do specyficz-
nych potrzeb firmy. Chodzi
tu o dopasowanie nie tylko do
profilu dzialalnosci, ale tak-
ze do poszczeg6lnych stano-
wisk i uniknigcie sytuacji,
w ktérej nowy system bar-
dziej skomplikowalby prace,
niz jg ulatwil.

System ERP musi wige byé
elastyczny, co wigze sie m.in.
z mozliwoécig dodawania
wlasnych rozwigzan oraz in-
tegracjg z uzywanymi w fir-
mie aplikacjami i urzadze-
niami elektronicznymi, a tak-
ze latwa rozbudowsg w przy-
szlo§ci. Tylko w ten sposéb
oprogramowanie do zarzg-
dzania przedsigbiorstwem
moze dobrze sluzyé¢ przez
dlugi czas. Zakup systemu
ERP to w koficu inwestycja
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na wiele lat, dlatego firmy po-
winny szukaé takiej aplikacji,
ktéra bedzie sie rozwijaé ra-
zem z nimi.

Niezwykle istotng rzecza
jest réwniez interfejs uzyt-
kownika - im bardziej przej-
rzysty i wygodny, tym prost-
obsluga  programu
i mniejsza ilo&¢ czasu, jaka
trzeba poSwigcié na szkolenie
pracownikéw. To wlaénie in-
terfejs moze umozliwiaé do-
stosowanie programu do po-
trzeb poszczegélnych uzyt-
kownikow.

W praktyce chodzi gléwnie
o to, zeby pracownik widzial
na swoim monitorze tylko te
funkeje, z ktérych na co
dzien korzysta. Dzigki temu

nawet program o bardzo ¥

rozbudowanej funkcjonal-
noéei na pojedynczym sta-
nowisku sprawia wrazenie
niezwykle prostego, a uzyt-
kownik nie musi tracié¢ cza-
su na przedzieranie si¢
przez gaszcz niepotrzeb-
nych opcji, Zeby w koficu
znalez¢ te, ktorej szuka.

Zanim zdecydujemy si¢ na
zakup, warto przetestowaé
wersje demonstracyjne réz-
nych programéw i wybraé
ten najwlasciwszy. Wiaénie
taki zabieg zastosowano
w firmie Si6édemka, prowa-
dzgcej sprzedaz materialow
budowlanych, farb i lakie-
réw. Po zapoznaniu sie z kil-
koma aplikacjami zdecydo-
wano si¢ na wdrozenie sys-
temu Navireo.

- Ciagle zmieniajgce si¢ wa-
runki rynkowe spowodowaly,
ze nasz dotychezasowy sys-
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Dobry system musi byé
przystosowany do specy-
ficznych potrzeb firmy

tem sprzedazy stal si¢ niewy-+
starczajacy - méwi Mariusz
Andrzejewski, prezes Si6-
demki.

- Za wyborem Navireo
przemawialy duze mozliwo-
§ci dostosowania aplikacji do
naszych potrzeb, zwlaszcza
w zakresie obslugi klienta.
Stworzenie centralnie zarzg-
dzanej bazy danych umozli-
wilo poprawienie logistyki za-
opatrzenia oddzialéw oraz
szezegOlowe rozliczanie kosz-
tow transportu. Mysle, ze te-
raz, z nowym systemem, je<
steémy gotowi do rozszerza-
nia naszej sieci sprzedazy
- stwierdzil Mariusz Andrze-
jewski. pa



